Профиль должности
	Должность
	Директор по продажам ЗАО «ВПК»

	Подразделение
	Администрация корпорации 

	Образование
	Высшее техническое или инженерно-экономическое образование

	Опыт работы
	Стаж работы на руководящих должностях в подшипниковой промышленности не менее 5 лет

	Обязанности
	1. Обеспечивать своевременное заключение договоров и контрактов на поставку продукции (по количеству, номенклатуре, срокам и другим условиям поставок), принимать меры по расширению рынков сбыта продукции.

2. Руководить на основе заключенных договоров и контрактов на поставку продукции формированием перспективных и текущих заказов на производство.

3. Контролировать поставку продукции потребителям в соответствии с заключенными договорами и контрактами и выполнение плана по реализации продукции.

4. Контролировать состояние остатков готовой продукции, своевременное поступление оплаты за продукцию.

5. Участвовать в работе по совершенствованию выпускаемой продукции и разработке новых  видов  продукции  по запросам потребителей.

6. Руководить работами по ориентации на потребителя и по определению рыночного спроса на выпускаемую предприятием продукцию. 

7. Руководить работами по анализу требований, относящихся к продукции.

8. Обеспечивать поддержание связи с потребителями.

9. Руководить работами по контролю удовлетворенности потребителей.

10. Рассматривать предложения (письма, заявки и т.д.) по поставке продукции.

11. Поддерживать и периодически повышать свою квалификацию.

	Личные компетенции
	Коммуникабельность, умение принимать решения и нести ответственность за них, стрессоустойчивость, внимательность


